«Dru ZWO0, 00S — Diis»

Erstes Liechtensteiner Auktlonsburo feiert in Ruggell Eroffnung

UGGELL - Egal ob Mdbel, Porzel-
In oder ein «Eottlgesehenk» das
inem nicht mehr gefillt: Wer kei-
e Zeit oder Lust oder Maglichkeit
at, seine Sachen online zu ver-
aufen, kann sich an auktionhue-
).li wenden.

[ch habe mein Hobby zum Beruf
achen konnen», schwarmt Anja
raun. Sie hilft mit ihrem neu ge-
iindeten, ersten Liechtensteiner
uktionsbiiro ihrer Kundschaft
im Verkauf von allerlei Dingen
ers Internet. Sie bietet den Ver-
uf iiber eine Schweizer und eine
sterreicher Auktionsplattform an.

eiter unterhilt sie auch Kontakte -

1 Antiquititen-, Kunst- und Desi-
thandlern in Liechtenstein, der
hweiz, Osterreich, Deutschland
1d Australien., Nach Absprache
erden die zu verkaufenden «Schiit-
» auch im Ruggeller Verkaufsla-
n angeboten.

indenhesuche inklusi\ie

Wie Anja Braun weiter erklart,
hrt sie innerhalb von 50 Kilome-
rn auch zu ihrer Kundschaft nach
ause, um dort Mobel, Autos,
ampoline und Ahnliches zu be-
“htigen und zu fotografieren. Wei-
re Aufgaben, die das erste Aukti-
sbiiro im Land iibernimmt, sind
e Vertragserstellung und die Do-
imentation des Verkaufs sowie
e professionelle Reinigung von
ntikem) Silber. Der Kunde erhalt
sserdem eine individuelle und

chménnische Beratung: Diskreti=
und Datenschutz sind fiir Anja

aun eine Selbstverstindlichkeit. -
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Anja Braun hat ihr Hobby zum Beruf gemacht und gestern das erste Auktionshiiro in Liechtenstein eriiffnet.

Das Auktionshaus iibernimmt
grundsitzlich «alles, was verkiiuf-

‘lich ist». Fiir den Markt interessant

sind laut Braun vor allem Waren,
die nicht an jeder Ecke zu haben
sind — ausgefallene Schmuck-
stiicke, Sammelobjekte, Designer-
stiicke, Antiquitdten und Kunst.
Auch Alltagsgegenstinde haben
ihren Wert. !

Anja Braun bedauert, dass vieles
auf der Deponie lande, weil es ei-
nen Kratzer oder Risse hat. Oder:
«Weil man das <alte Gelump> schon
als Kind anschauen musste», sagt

‘Braun. Dennoch sei gerade das bei -

Sammlern haufig begehrt. «Also
lieber in das Auktionsbiiro rein-

schauen, anstatt wegwerfen.» Ihr
«Spezialgebiet» sei breit gefi-
chert, fithrt Braun aus: «Ich habe
eine besondere Vorliebe fiir den
Jugendstil, aber auch fiir Design
und Kunst fritherer und spiterer
Epochen. Ein kleines Angebot

meiner Sammlung steht im Ver--

kaufsraum in Ruggell zur Ansicht
und zum Kauf bereit.»

Verschiedene \Ierkaufsinodelle

Das Auktionsbiiro arbeitet mit
verschiedenen Verkaufsmodellen.
Das erste Modell arbeitet mit

einem “Mindestgebot--von einem~

Franken pro Verkaufsartikel. Der
Vorteil hierbei ist eine 90-prozen-
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tige Sicherheit, dass der «Schatz»
innert Monatsfrist verkauft wird.
Der Nachteil ist, dass das Stiick
vielleicht unter Wert den Besitzer
wechselt.

Beim zweiten Verkaufsmodell
wird mit héheren Mindestgeboten
gearbeitet. Damit soll verhindert
werden, dass die Sachen unter Wert
verkauft werden. Der Nachteil hier-
bei ist aber, dass es keine Verkaufs-

' garantie gibt. Die Verkaufsquote in-
nert Monatsfrist liegt bei rund 50
Prozent. Das Auktionshaus verlangt
je nach Verkaufsgegenstand und

~Verkaufsmodell eine Provision zwi=
schen 20 bis 34 Prozent. Mehr In-
fos unter: www.auktionsbuero.li.




